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_Neue Liibecker* meldet Rekordgewinn

Die groBte norddeutsche Bauge-
nossenschaft, die Neue Liibecker,
hat 2009 ein wirtschaftliches Re-
kordergebnis eingefahren. Der
Gewinn betrug 8,5 Millionen
Euro. Vorstandschef Thomas Ko-
chig: ,,Das ist das hochste Ergeb-
nis in unserer 60-jihrigen Ge-
schichte.”

Die Genossenschaft (17 321 Mit-
glieder, 245 Mitarbeiter, 15 586
Wohnungen) steigerte ihre Bilanz-
summe von 578 auf 613 Millionen
Euro, der Umsatz stieg von 80 auf
85 Millionen Euro, die Eigenkapi-
talquote betrdgt 27,7 Prozent,
und an die Genossenschafter wer-

den Dividenden von vier Prozent
ausgeschiittet. Der Laden
brummt, weil sich die Neue Liibe-
cker von groBeren Bestinden im
Norden Schleswig-Holsteins ge-
trennt, in Hamburg groBe Woh-
nungsbestinde gekauft und iiber
40 Millionen Euro in Modernisie-
rung und Neubau gesteckt hat. In
Liibeck wurde gerade der erste
Bauabschnitt des Kaufhof-Neu-
baus fiir 15,5 Millionen Euro fer-
tiggestellt. Der technische Vor-
stand Volker Skroblies: ,,96 Woh-
nungen und sechs Gewerbeeinhei-
ten sind voll vermietet.” Spétes-
tens Ende Juli startet der zweite

Bauabschnitt, der 25,5 Millionen
Euro verschlingt. 109 Wohnun-
gen und 16 Gewerbeobjekte ent-
stehen dort. Die Neue Liibecker
richtet auch Parkplatze, dffentli-
ches Griin und Beleuchtung her.
Aullerdem plant die Genossen-
schaft, den Kaufhof mit 16 lebens-
groBen Skulpturen eines Liibe-
cker Kiinstlers zu schmicken.
Der zweite Bauabschnitt soll
2012 fertig sein.

Abgeschlossen wird in diesem
Jahr die Modernisierung von 120
Wohnungen in den Strafien Stadt-
weide/ Bilirgerweide. 110 neue
Wohnungen werden ab Septem-

ber an der Kastanienallee errich-
tet. 12,5 Millionen Eurc inves-
tiert die Neue Liibecker dort. Wei-
tere GrofBprojekte der Genossen-
schaft laufen in Ahrensburg und
Glinde (beide Kreis Stormarn).
Den Liibecker Wohnungs-
markt bezeichnet NL-Chef Tho-
mas Kéchig als entspannt. Im so-
zialen Wohnungsbau werde sich
die Genossenschaft nicht engagie-
ren, sagte Kochig. Das Férderpro-
gramm des Landes sei unattrak-
tiv. Kochig: ,Unsere Klientel
sind Menschen mit kleinen Ein-
kommen, die knapp tiber den So-
zialtransfers liegen.“ dor



